
‘Queman’ a calentador solar
DE TUBOS DE VIDRIO

Fuente: Solei

Los calentadores Solei advierten sobre la calidad de algunos aparatos que utilizan tubos de vidrio,
denominados también tubos de vacío.

DE COLECTOR PLANO

Son de alta resistencia y soportan
impactos hasta 500 por ciento
más fuertes que los tubos de vidrio.

Tienen una durabilidad
superior a 20 años.

Captan mejor la energía
y la mantienen más tiempo.

Tienen aislamiento interno.

Soportan 10 veces más
presión de agua.

La mayoría
es fabricada
por empresas
nacionales que
ofrecen servicio
y refacciones.

Aunque utilizan un vidrio especial
son frágiles, se rompen inclusive
con piedras o granizo.

Casi 100 por ciento son productos
chinos económicos, pero de baja calidad.

Utilizan sellos de goma en las uniones
de los tubos con el tanque, lo que 
con el tiempo provoca fugas.

Cuando hay cortes
de agua, el sistema se
vacía y se sobrecalienta,
    por lo que existe
     el riesgo de ruptura
                 de los tubos.

Se rompen
o fugan con
alta presión
de agua.

Los producen empresas
desconocidas o importadores
ocasionales.

Tubos
de vidrio

Energía
solar

Cristal protector
para minimizar
pérdida de calor

Estructura de acero
con interior de cobre

de los tubos con el tanque, lo que 
con el tiempo provoca fugas.
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Alma Hernández 

dPiden fabricantes 

que el Infonavit  

revise operación 

de productos chinos

Alma Hernández 
y Nallely Ortigoza

Los calentadores solares chinos del 
programa Hipoteca Verde, del Info-
navit, resultaron “quemados” por 
otros fabricantes de estos aparatos.

Entre otras cosas, se les acusa 
de que sus componentes e insta-
lación carecen de supervisión por 
parte de las autoridades.

Además, señalan, los criterios 
mínimos de calidad son insufi-
cientes y las normas para su ins-
talación son voluntarias.

Las discusiones entre las au-
toridades para mejorar esta situa-
ción van lentas, denunció Alfredo 
Arzanegui.

“Sabemos que ya lleva más de 
un año el nuevo dictamen de ido-
neidad técnica, siendo discutido por 
varias dependencias y no se ponen 
de acuerdo”, dijo el presidente del 
grupo de fabricantes Sociedad de 
Tecnología Solar (Sotecsol).

Debido a la carencia de nor-
mas obligatorias, la Comisión Na-
cional para el Uso Eficiente de 
la Energía (Conuee), en conjun-
to con la Asociación Nacional de 
Energía Solar (ANES) y la Agen-
cia de Cooperación Técnico Ale-
mana (GTZ, por sus siglas en ale-
mán), solicitan a los fabricantes 
que participan en el programa 
de Hipotecas Verdes un dictamen 
técnico de criterios mínimos de 
calidad de los equipos.

El dictamen debe demostrar 
dos criterios técnicos: resistencia 
de los equipos y ahorro equiva-
lente de combustible por su apli-
cación, pero Arzanegui considera 
que se debe actualizar.

Hay cuatro normas aplicables 
a la instalación de calentadores 
solares, pero todas son volunta-
rias, expresó Vicente Estrada-Ca-
jigal, presidente de la ANES.

La falta de normas, capacitación 
para los instaladores, así como de su-
pervisión por parte de las autorida-

des, están propiciando un mayor nú-
mero de fallas en los equipos.

En México se comercializan 
dos tipos de calentadores: los de co-
lector plano y los de tubos al vacío.

Los segundos son los que 
presentan problemas, pues los tu-
bos están pegados al termotanque 
con chupones que a la larga se 
desgastan y producen fugas, ase-
gura Jorge Ferro, director de Mer-
cadotecnia de Grupo Industrial 
Saltillo Calentadores, que produ-
ce los calentadores Calorex.

Además, esta clase de equi-
pos no resiste el choque térmico, 
que ocurre cuando a los tubos ca-
lientes llega agua fría, es entonces 
cuando se producen las explosio-
nes, detalló.

El problema es que algunos 
de los productos chinos que se im-
portan son de baja calidad, pues 
están diseñados para ser desecha-
bles, pero además fueron creados 
para China, por lo que requieren 
una instalación diferente.

“Hay desconocimiento, las per-
sonas creen que todos los calenta-
dores solares funcionan igual, pe-
ro no”, dijo Ferro.

Ni baratas 
quieren  

casas en EU
Kathleen M. Howley 
B lo o m B e r g  N e ws

Victoria Pauli firmó un contrato de 
locación por un año la semana pa-
sada para continuar en su casa al-
quilada de Fair Oaks, California.

Había pensado en comprar en 
la zona, donde los precios de las 
propiedades se desplomaron un 57 
por ciento desde el pico del 2005.

Finalmente decidió que no 
valía la pena.

“Conozco a personas que vie-
ron caer los valores de sus casas 
a la mitad, y conozco a personas 
que están perdiendo sus casas.

“Es parte del sueño ameri-
cano querer tener casa propia, y 
yo antes pensaba así, pero aho-
ra me digo a mí misma: Cuida-
do con lo que deseas”, dijo Pau-
li, de 31 años.

Las propiedades inmobilia-
rias más accesibles en una gene-
ración están bajando para atraer a 
compradores como Pauli, desilu-
sionados con la idea de ser pro-
pietarios de casas.

A fines del 2010, cuarto año 
del quebranto inmobiliario, la pro-
porción de personas que dijeron 
que una casa era una inversión se-
gura cayó del 70 por ciento al 64 
por ciento en el primer trimestre.

La cifra correspondiente a 
diciembre fue la más baja en un 
sondeo que se remonta al 2003, 
cuando alcanzaba 83 por ciento.

“La magnitud del colapso in-
mobiliario generó cambios per-
manentes en cómo ven algunos 
la propiedad de una casa.

“Aunque la economía mejo-
re, hay quienes nunca comprarán 
una casa porque su confianza en 
los bienes raíces se desvaneció”, 
señaló Michael Lea, profesor de 
finanzas en la Universidad esta-
tal de San Diego.

Históricamente, las casas 
han sido una inversión más se-
gura que los títulos.

Durante el 2008, el peor año 
de la crisis inmobiliaria, el pre-
cio promedio de las casas en Es-
tados Unidos cayó 15 por ciento, 
en comparación con una caída de 
más del 38 por ciento en el Índice 
Standard Poor’s 500.

Se ponen ‘verdes’ a créditos
Nallely Ortigoza

A las Hipotecas Verdes que ofre-
ce el Infonavit, se las pusieron del 
mismo color algunos expertos.

Pese a tener como objetivo 
fomentar la sustentabilidad, fal-
tó implementarlas correctamen-
te, señalaron.

Antes de generalizarlas a to-
dos los créditos del Instituto, de-
bieron aprobarse normas y sen-
sibilizar a la población sobre el 
impacto que la incorporación de 
ecotecnologías tendría en sus vi-
das.

En el País hay un escaso nú-
mero de productores de este tipo 
de aditamentos, aseguró Ricardo 
Marentes.

El director general de Aser-
va Consulting Group dijo que por 
ello los costos son elevados y los 

más baratos muchas veces son de 
mala calidad.

Las ecotecnologías de calidad 
no pueden costearse con el mon-
to que el Infonavit da a las vivien-
das más baratas, aseguró.

Comercializadores ofrecen a 
desarrolladores un paquete bási-
co por alrededor de 7 mil pesos.

Con ese equipo, una vivienda 
debe ahorrar 215 pesos al mes.

José Picciotto, experto en el 
tema de sustentabilidad, coinci-
dió en que algunos desarrollado-
res se basan en el precio de las 
ecotecnologías y no buscan las de 
mejor calidad, pues no existen in-
centivos para hacerlo.

El Infonavit dijo que todas las 
ecotecnologías que se incorporan 
a la Hipoteca Verde deben cum-
plir las normas y especificaciones 
y que se verifica el cumplimiento 
de calidad y ahorro.

Liderazgo 
ecológico
Nuevo León ocupó el 
segundo lugar nacional en 
cuanto a Hipotecas Verdes 
entregadas en el 2010.

(Miles de créditos)
Estado de México 23.04

Nuevo León 18.07

Jalisco 13.12

Tamaulipas 11.26

Chihuahua 9.10

Fuente: Infonavit.
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